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LES ÉCHOS

DRAGAGE
DRAGFLOW ET DSC DREDGE NOUENT 
UN PARTENARIAT
Dragflow et DSC Dredge viennent de conclure un important accord 
commercial. Objectif : déployer sur le marché la plus vaste gamme 
d’équipements de dragage au monde.

Fort de plus de 25 ans d’expérience dans 
le domaine du dragage, Dragflow est 
l’un des principaux fabricants mondiaux 
de pompes submersibles avec des agi-
tateurs robustes et des systèmes de 
dragage complets.
De son côté, DSC Dredge figure parmi 
les leaders mondiaux dans la produc-
tion de dragues et dans l’ingénierie de 
solutions de dragage personnalisées et 
sur mesure.
Les deux entreprises sont entrées en 
discussion dès 2018, pour évaluer la 
pertinence d’un partenariat suscep-
tible de compléter leurs portefeuilles 
d’offres respectifs. Les discussions 
préliminaires ont permis d’identifier 
d’emblée d’importantes synergies au 
niveau commercial, technique, mais 
aussi productif. « Grâce à ce partena-
riat, DSC et Dragflow pourront offrir à 
leurs clients le plus vaste portefeuille 
de solutions de dragage au monde, 
explique Maurizio Masotti, Président-
fondateur de Dragflow. Une présence 
consolidée aux États-Unis et en Europe, 

permettra à DSC et Dragflow de repré-
senter un point focal de référence sur 
le marché du dragage et de l’exploi-
tation minière. Au plan opérationnel, 
la possibilité d’exploiter mutuellement 
nos outils de production respectifs sera 
un avantage considérable pour mieux 
servir nos clients, qui sont souvent 
demandeurs d’équipements de haute 
qualité assortis de délais de livraison 
très courts. Cela nous donnera en outre 
un avantage certain en termes de ser-
vice après-vente ».
« Il n’y a pas de chevauchement dans 
nos gammes de produits et ce par-
tenariat nous permettra d’offrir des 
équipements de dragage de haute 
qualité qui n’étaient pas disponibles 
au sein de nos gammes de produits 
actuelles, souligne de son côté Bob 
Wetta, président de DSC. La possibilité 
de participer à la production d’équipe-
ments Dragflow contribuera en plus 
à réduire les coûts de transport asso-
ciés à la fourniture d’équipements de 
dragage de haute qualité ». 

EAU POTABLE
LE GROUPE 
CLAIRE MISE SUR 
LA FORMATION
Le Groupe Claire, qui fournit des 
équipements pour les réseaux 
d’eau potable (branchement, 
raccordement, comptage et son 
environnement, surveillance 
et pilotage) et regroupe les 
sociétés Sainte-Lizaigne, 
Hydromeca et Fast, s’est doté 
d’infrastructures pour un 
meilleur accompagnement de 
ses clients dans la formation.

Situé sur le site de fabrication de Sainte-
Lizaigne (au centre de la France), le 
campus dispose d’un showroom et 
d’une salle dédiée pour la formation 
et la démonstration des produits, d’un 
espace extérieur de 600 m², en condi-
tions réelles, pour réaliser des exer-
cices d’installation et de mise en œuvre 
et d’un réseau de 300 m de linéaire, 
regroupant l’ensemble des produits 
pour équiper, surveiller et piloter le 
réseau d’eau, tout en combinant les 
matières PE, PVC, fonte.
7 formations thématiques sont propo-
sées  : métier de l’eau, branchement, 
raccordement, Wayve, détection de 
fuites, bornes et regards, robinette-
rie de compteur. Elles s’adressent 
aux exploitants, installateurs, bureaux 
d’études, chefs de marché eau potable. 
Des modules personnalisés, adaptés au 
projet du client, peuvent aussi être créés 
sur simple demande. 

Renseignements complémentaires - 
sl@sainte-lizaigne.com  

Tél. : 02.54.04.04.04.

De gauche à droite : Maurizio Masotti, Président-fondateur de Dragflow,
en compagnie de William J. Bill Wetta, vice-président de DSC Dredge.
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